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（怡保18日讯）品牌公司甲板集团发展及规划霹雳州最大规
模风景墓园甲板山莊，在好山好风水地理位置上推出各种优质骨
灰莲位和土葬福地，为顾客提供最圆满的人生后花园。

甲板集团也致力透过专业营销代理组织孕育出一位又一位的
卓越生命规划师，他们在秉持推广孝道精神下，同心协力为民众
做好人生事前规划，期望大家都可以了无牵挂，为下一代留爱。

经过多年发展，甲板集团如今已拥有超过千名生命规划师通
过营销代理组织领袖的带领下，为拥有绝佳产品的甲板山莊扮演
传播角色，尽心尽力为民众宣导事前规划的重要性，提供最好的
殡葬服务，成为甲板山莊最佳代言人。

RTS创办人胡铭扬从事殡葬业逾10
年，他与另一创办人罗景毅带著宣扬孝
亲敬老使命影响更多人愿意去展开事前
规划，让人生无忧，也秉着事业有成的
成就带领更多人开拓自己的事业，让生
活无愁。

他说，事前规划就像保险保单一
样，是人生必须拥有的保障，只是前者
是离开人间后才会使用，后者是目前有
需要时就需要认领。
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CS Group创办人梁国忠过去的人生并不顺
遂，曾经当过杂工、罗里司机、搬运工人、烧焊
人员、油漆工人、冷气技工和工厂员工等工作的
他，当初只是一心想寻找好出路让自己生活得更
好，令家人生活有所改善。

直到他与妻子王宝珊加入甲板集团这个大家
庭后再创立CS Group，他的精彩人生才开始，成
为甲板集团生命规划师让他们清楚知道，这是一
份事业而不是工作，最重要的是这份事业让他们
在努力推广事前规划重要性的同时，也令顾客更
加珍惜家人及了解孝道。

梁国忠说，他的团队当中有不同生活背景和
人生历练的人士，其中一名75岁的肾病退休人士
谢铁强即使每天洗肾也无阻他成为甲板集团生命
规划师的决心，每天如常跟朋友外出喝茶聊天，
随时提供事前规划专业意见，快乐地经营着他的
事业，也把姐姐和妹妹带入行成为生命规划师。

他说，成为生命规划师并没有任何条件，最
重要是一颗坚定不移的决心，这个行业投资低、
产品多又不用囤货，甚至可协助自己想帮助的
人，一起努力把生意做好，为有需要的人找到他
们最满意的人生后花园。

同样是24岁的LS Care And 
Service立顺关爱服务首席销售总
监黄俊贤和谢子衡当年完成大
马教育文凭考试后，在同学父
亲的带领下抱着学习心态加入
甲板集团成为生命规划师，期
间他们一直兼顾着学业和事业。

黄俊贤和谢子衡在完成中
国大学学业后，在2年前全职投
身生命规划事业，他们都懂得
把大学所学的知识和从事生命
规划师所领悟到的人生哲理，
摆 放 在 自 己 开 拓 的 事 业 版 图
上，带领着拥有共同理想和理
念的人，一起为殡葬业带来新
景象。

他们异口同声说，倘若不
是遇上朋友父亲把殡葬业介绍
给他们、假如他们没有报读中

国大学课程，他们并不会在这
个年纪过着舒适生活，这就是
人生适当的选择和心态摆正的
重要性。

黄 俊 贤 说 ， 其 父 亲 于 去
年因心脏病突然离世，大家都
处于悲伤中，没有时间和心情
管理丧礼的事，幸好他已提早
为家人做好事前规划，才让他
与家人在没有任何干扰的情况
下，陪着父亲走完人生最后一
程。

谢 子 衡 认 为 ， 从 事 生 命
规划师工作的他，除了追求业
绩达标，也学会待人处事的道
理，他建议大家勿抗拒事前规
划的安排，毕竟有子女为自己
做好事前安排是福气，自己安
排好则是有能力。

33岁的Team Alpha首席业
务总监蔡钧宗从金融经济学毕
业后，分别在保险公司和保险
代理公司担任高级认证讲师，
为从事保险行业的人士提供产
品和业绩培训。

6年前他开始投身殡葬行
业培训工作，并意识到保险和
殡葬行业是唇齿相依，两个都
是人生规划，进而从讲师摇身
变成营销甲板山莊殡葬产品的
生命规划师，向广大民众推介
这份“人生最后一份保单”。

从培训他人到自己甚至是
团队一起去拼业绩，蔡钧宗一
直乐在其中。他说，现代人已
从当年即时选择丧礼仪式，到

目前逐渐接受预先规划人生最
后一程，这个演变过程让殡葬
行业销售市场不停膨胀。

他认为，无论营销对象
是为自己还是为长辈进行事前
规划，甚至是为先人拾金或迁
葬，他们都是抱着帮助顾客规
划人生的心态，尽可能让顾客
在人生规划过程中放下心头大
石，这是从事这个行业的满足
感。

蔡钧宗透露，他的顾客
除了来自霹雳州，也包括身在
美国、英国和新加坡的霹雳州
人，甚至也有一次过为家人买
下殡仪葬礼配套、骨灰莲位和
土葬福地的大客户。
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RTS带动事前规划文化

CS Group推广孝道感恩家人

CS Group创办人梁国忠（右二）认为生命规划师并不
是工作而是事业，大家都在为推广事前规划重要性而努
力。左一起为业务总监林海霞、创办人王宝珊，右一是
业务总监钟例君。

胡铭扬和罗景毅（中）凭着自己成功的例子和为顾客做好事前规划的专业，鼓励更多人
投身这个有意义的行业。

每个人在CS Group这个大家庭都在经营他们的事业和过
着精彩人生。

已达古稀之年的谢铁强（中）虽然已退休又患
上肾病，但他每天与人分享事前规划的重要
性，经营着生命规划师事业。左为梁国忠。

立顺关爱服务为殡葬业带来新景象

立顺关爱服务首席销售总监黄俊贤
（右）和谢子衡年纪轻轻就投入生
命规划事业，向民众传达事前规划
的信息。

甲板集团发展风景优美的甲板山莊，
让顾客对于甲板集团生命规划师多了
一份信任。

立顺关爱服务团队上下一心，除了追求业绩达标也从中学会
待人处事道理。

Team Alpha提高未来规划意识

Team Alpha首席业务总监
Benny Chai蔡钧宗。

Team Alpha团队的格言是无论买保险、写遗
嘱、买福地或莲位，都不是为了今天用到，
而是为了未来而规划。

蔡钧宗（中）曾是一名高级认证讲师，他知道培
训对于任何一个职业或事业来说是非常重要的。

RTS创办人胡铭扬
RTS创办人罗景毅

胡铭扬感恩自己能够成为甲板集团生命规划师，学会向身边的人传递孝道及爱惜家人
的精神，也学懂分享事前规划的重要性，在人生走到尽头时减少家人的慌张与无助。他也
希望借着自己成功的例子，鼓励更多人勇敢创业，进而改善生活和摆正人生方向。

胡铭扬说，目前除了不停寻找业绩和壮大团队，让他更觉意义的是与顾客携手展开慈
善工作，为有需要的人办理身后事，使他们有尊严地走完人生最后一程。

甲板集团发展环境优美的风景墓园甲板山莊，除了希望民众对事
前规划提高意识外，也希望后人多回去祭拜先人，传承孝道。

甲板集团提供营销平台
甲板集团副总经理黄宝琪说，由该集团发展的

甲板山莊除了是一座结合风水、优美环境、艺术建
筑和设备齐全的风景墓园，也是一个最好的平台，
让大众有更多机会不避嫌地谈论生死课题，做好人
生事前规划。

他认为，后辈为长辈规划好人生，是一种孝道
的体现，自己为本身事前规划人生，是一种爱自己
爱家人的表现。

黄宝琪说，无论是甲板山莊的土葬福地或骨
灰莲位，还是甲板生命关怀圆满契约的殡仪葬礼配
套，这些产品都需要专业的生命规划师传播出去，
让更多人了解到事前规划的重要性。

口碑营销为甲板集团创业绩
甲板集团营销顾问与代理商管理罗景晖指出，

该集团非常注重口碑营销，就是透过顾客的信任把
甲板集团的品牌和产品传播出去。

他说，甲板集团营销代理组织在他的带领下，
不间断地培训出杰出的生命规划师，希望借此让大
众更认识甲板集团的产品，包括拥有风景优美土葬
福地和骨灰莲位的甲板山莊，还有提供事前规划殡
仪葬礼仪式的甲板生命关怀圆满契约。

“甲板集团一直秉持着向大众宣导事前规划
好处的目标，就是让后辈彰显孝心，让前辈心无牵
挂。”

黄宝琪和罗景晖是
甲板集团管理层和
营销代理组织的主
干人物。
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